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1.   ATALHOS
Teste os atalhos marcados na apostila.
2. FORMATAÇÃO PARA A IMPRESSÃO

· Abrir o arquivo: Exercício Capítulo 2;
· Formatar o arquivo para impressão de forma que:

· O cabeçalho deve ficar em negrito;

· O cabeçalho seja impresso em todas as páginas;

· As linhas fiquem finas para impressão;

· Formatar o rodapé de forma que seja impresso a data no canto esquerdo, o caminho completo do arquivo no centro e no canto direito o número da página e a quantidade total de páginas.

· Reduzir o documento de forma que a largura total da página seja 1.
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3. NOMES DEFINIDOS
· Copiar a planilha abaixo de A1 á B10;

· Definir o nome da célula A1 como DataAtual;

· Definir o intervalo de B4 á B10 como Semanas;

· Na célula F1 digitar =DataAtual;

· Na célula F4 digitar =SOMA(Semanas).
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4.  HIPERLINKS

· Conforme a planilha abaixo:
· Incluir um atalho para o site www.salfer.com.br;

· Na célula D4 incluir um atalho para a célula A500 na mesma planilha;

· Em D5 incluir um link para um novo documento;
· Incluir em D6 um hyperlink para um endereço de e-mail;

· Inserir uma forma e criar um atalho para outra planilha.
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5.  PROTEÇÃO DE PLANILHAS
· Criar uma planilha conforme abaixo;

· No intervalo de B2 á B11 desbloquear as células;

· Na coluna D digitar a fórmula =B2*C2 e copiar a fórmula de D2 á D11;

· Proteger a planilha;

· A planilha somente deverá permitir a digitação de dados no intervalo desbloqueado.
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6.      FUNÇÕES

Criar uma planilha conforme o exemplo abaixo:

[image: image5.png]RELATORIO DE VENDAS

Pedido | Cliente rio[Pares| Total Comissao
2561 Primavera 25 3251 R$6127500| RS 406375
253 56 Tenis T 35 1250 R8 4125660 | RY 206063
3509 Gomes 26 1320 R§3437200 | RS 171860
2578 Lopes 1369 1456 R§20369.44 | RS 101847
2508 Vip 442333 RE7A680 50 | RE 3 784,13
2577 Vip 2304 567 RS 1306368 | REEAIIE
2500 Primavera 2949503 R§ 7476400 | R§ 373001
2599 56 Tenis T 335 1500, R§ 5070000 | RE 253500
2587 Gomes i35 1253 R§5450550 | R§2735.28

[Total Geral 260,07 [15479] RS 44596694 | R§ 2229945
Média Geral 2690 1720[R$ 4955433 [RS 247772

Comissao |

5%





Definições:

1. Utilizar formatação de dados para todos os valores, inclusive o percentual de comissão;

2. Utilizar fórmulas para os campos de total e comissão e para os totais gerais;

3. Para a média geral utilizar a fórmula MÉDIA();

4. Para o cálculo da comissão utilizar a referência absoluta do valor da comissão.

Exercícios

Construa a seguinte planilha e efetue os seguintes cálculos:

a. Receita das Vendas = Unidades Vendidas * valor do Preço do Produto;

b. Custo das Vendas = Unidades Vendidas * valor do Custo do Produto;

c. Margem Bruta = Receita das Vendas - Custo das Vendas;

d. Despesas Operacionais = Receita das Vendas * 15%;

e. Custo Total = Equipe de Vendas + Marketing + Despesas Operacionais;

f. Lucro = Margem Bruta - Custo Total;

g. Margem de Lucro = Lucro / Receita de Vendas;

h. Calcule os totais.
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Em um cadastro de pedidos, queremos fazer um resumo com o total de pares e valor dos clientes.

	Cliente
	Ref.
	Preço Unitário
	Pares
	total R$

	Beira Rio
	21
	2,50
	12.541
	31.352,50

	Musa
	14
	3,80
	6.500
	24.700,00

	Azaléia
	27
	1,20
	3.251
	3.901,20

	Beira Rio
	10
	3,60
	5.400
	19.440,00

	Beira Rio
	22
	5,50
	1.200
	6.600,00

	Bibi
	26
	8,90
	3.220
	28.658,00

	Bibi
	19
	8,70
	2.355
	20.488,50

	Bibi
	20
	7,90
	1.254
	9.906,60

	Beira Rio
	15
	10,50
	5.200
	54.600,00

	Amapá
	24
	25,00
	3.620
	90.500,00

	Musa
	23
	2,30
	1.200
	2.760,00

	Amapá
	10
	3,60
	1.350
	4.860,00

	Amapá
	16
	2,50
	1.255
	3.137,50

	Bibi
	28
	1,20
	2.500
	3.000,00

	Azaléia
	10
	5,90
	1.200
	7.080,00

	Azaléia
	10
	8,60
	1.200
	10.320,00

	Musa
	25
	6,50
	352
	2.288,00

	Bibi
	29
	8,70
	154
	1.339,80

	Dilly
	18
	6,90
	1.200
	8.280,00

	Azaléia
	17
	4,80
	1.200
	5.760,00

	 
	 
	 
	56.152
	338.972,10


	
	Resumo
	

	
	
	

	
	Pares
	Valor

	Azaléia
	6.851
	27.061,20

	Beira Rio
	24.341
	111.992,50

	Bibi
	9.483
	63.392,90

	Amapá
	6.225
	98.497,50

	Musa
	8.052
	29.748,00

	Dilly
	1.200
	8.280,00

	
	56.152
	338.972,10


6.1      FUNÇÕES CONDICIONAIS

1. Monte a seguinte tabela no Excel e mostre a situação dos alunos conforme descrição a seguir, se a média >=7,0   “Aprovado” senão “Exame”.
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2. Montar uma planilha com as vendas de uma revendedora de veículos para o pagamento de comissão aos vendedores.

[image: image8.png]Tabela de comissdes

Condigio__|Desconto [Comissio
Ate 0,00% __3,00%
Ate 5.00% __ 2,00%
AtéouAcima | 10,00% _ 1,00%
Valorcom | Percentual
Data veiculo Vendedor| valor Desconto| _desconto | Comissdo_|Valor Comisséol
1/3/2010] [GOLG3 Luiz RS 15.000,00 2,00%| RS 300,00
2/3/2010| PEUGEOT 206 FABIANO | RS  18.800,00 | 10,00%| RS 1.880,00
3/3/2010] MONZA RONALDO | RS 3.400,00 0,00%| RS -
4/3/2010| PARATI CRISTIANA| RS 7.500,00 4,50%| RS 337,50
5/3/2010| |ZAFIRA. [CRISTIANA| RS 35.000,00 6,50%| RS 2.275,00
6/3/2010| |s10 Luiz RS 40.000,00 7,00%| RS 2.800,00
7/3/2010| [GOLG3 Luiz R$  15.000,00 | 12,00%| RS 1.800,00
8/3/2010| 130 |PEUGEOT 206 FABIANO | RS 18.800,00 3,00%| RS 564,00
9/3/2010| 131 |MONZA RONALDO | RS 3.400,00 4,00%| RS 136,00
10/3/2010) 132 |PARATI CRISTIANA| RS 7.500,00 7,00%| RS 525,00
11/3/2010) 133 |ZAFIRA [CRISTIANA| RS 35.000,00 8,00%| RS 2.800,00
12/3/2010) 134 [s10 Luiz RS 40.000,00 | 15,00%| RS 6.000,00
13/3/2010) 135 |GOLG3 Luiz RS 15.000,00 2,00%| RS 300,00
14/3/2010) 136 |PEUGEOT 206 FABIANO | RS 18.800,00 0,00%| RS -
15/3/2010) 137 |MONZA RONALDO | RS 3.400,00 1,00%| RS 34,00
16/3/2010) 138 |PARATI CRISTIANA| RS 7.500,00 3,00%| RS 225,00
17/3/2010) 139 |ZAFIRA [CRISTIANA| RS 35.000,00 4,00%| RS 1.400,00
18/3/2010| 140 [s10 Luiz RS 40.000,00 7,50%| RS 3.000,00





Definições:

a. Utilizar a fórmula SE para definir o percentual de comissão que será pago para cada venda efetuada;

b. Realizar o cálculo do valor com desconto
3. Criar na coluna classificação, utilizando as fórmulas SE e MAIOR, conforme definições:
· Classificação A os 5 maiores;

· Classificação B entre o sexto e o vigésimo classificado;

· Classificação C o que restar.
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1 Agrupador Soma Fornecedor Antigo  Soma Fornecedor Novo | Diferenga CPresentatvidade o\ acio
2 na vendatotal

3 [Celular 1014.398,00 78337310 22,775 2% A
4 [Moveis 204.870,30 18752929 | -8,46% 555% A
5 |Lavadora Automatica 156.267,08 30827559 96,00% 7% A
6 |Micro computador 106.733,01 80.669,05 | -24,42% a7 A
7 Troca Garantida 104,085,485 9223120 -11,39% a85% A
8 |Refrigerador 2 portas 51.045,76 198.994,37 | 118,56% 4% B
9 |Tv29'335'semDVD. 64.952,24 10889271 67,65% 303% B
10 Forno Microondas 52.236,75 7067606 | 35,30% 243% 8B
11/0vD 47.385,64 4315700 8,92% 221% B
12 Mini system 32240,16 4635436 43,78% 150% 8
13 Auto Rédio (CD] 31.480,67 5249617 66,76% 147% 8
14 Impressora Jato Tinta 28.936,41 60.204,55 | 108,06% 135% 8
15 Lavadora Semi automatica 2827984 7912400 179,79% 12% 8
16 Fogho 4 bocas 223349 2847803 | 27,50% 104% B
17  Camera Digital 14.844,20 2940013 | 98,06% 06% B
18TV 14'sem DVD 1444179 1173956 | -18,71% 067% B
19TV 21" 28 sem DVD 14.393,05 1817051 -1,50% 0s7% B
20 Radio Gravador, 11.499,04 127104 198% os4% B
21 [Refrigerador 1 porta 10472,58 2.009,06 | 129,5% 045% B
22 Notebook 852326 2039766 | 128,59% 04% B
23 [DVD 18/30 Meses 851696 807640 -5,43% 04% ¢
24 Telefone S/ fio 857850 576500 13,83% 040% ¢
25 MC System 18/30 Meses 8.297,10 1361477 64,09% 0% ¢
26 Radio Gravador 18/30 Meses 744782 71757 843% 0% ¢
27 [Freezer 6.485,38 1218853 | 87,98% 030% ¢
28 Bicicletas 5.521,20 629622 633% 0% ¢
29 Home Teather ¢/ DVD 543234 743042 | 36,78%, 025% ¢





7. BANCO DE DADOS
1. Preencher as colunas GruposCredito, Classe e Subclasse utilizando os dados da aba classificação e a fórmula PROCV

[image: image10.png]B c D E

1 GruposCredito _ Classe subclasse Codigo Produto Descrigio
269530 COZINHA PLANEJADA IARA TELASUL

3| 269156 COZINHA PLANEJADA PIT BARTZEN

| 111627 ESTOFADO 2L ESCOCIA

S | 159453 00852 CS300 SALL AR REDO 3804,5 CV/AB 0,6

6 | 159455 04342 MISTURADOR MONOC OXYGENE HI-TECHS08

7| 159505 06457 TABUA DE PREPARACAO ONDA SINKS.

s | 159457 08017 TABUA DE PREPARACAO CUBA 3 MADEIRA T

5| 159501 08075 CESTO ARAMADO REDONDO RAMBLA/ QUINLIN

10| 159504 08326 DOSADOR SABAO LIQUIDO

1| 159498 08838 CESTO ESCOR P/ CUBA N3-140 (CX 01 PC)

12| 159435 09005 CD300 SLL AR N3 1804,5 CV/AB 0,6N

13 159503 09888 LIXEIRA FRANKE ALTURA 310MM

14| 159454 10058 COIFA DE ILHA FORMAT FDF 5044 1X59

15| 159500 10109 COIFA DE PAREDE NEPTUNE FNE S0 TCX

15| 159506 10138 FOGAO MESA INOX 5 BOCAS GAS - FHM 70

17| 159502 10202 FOGAO MESA INOX 6 BOCAS GAS - POI 6

18| 159507 10205 FORNO 60L - GAS - DG 516

19| 118409 126MB BBWC BATERY-BACKED WRITE CACHE

20| 93516 146 GB 10K HOTPLUG ULTRAS20 LP DISK DRIVE

2 118411 146 GB HOT-PLUG UNIV WIDE ULTRA4 SCSI15K

2| 93515 16DIMM MEMORY CARRIER BOARD 4V

2| 93912 2048 MB DDR MEMORY QUAD (4X512MB)

2| 91032 2048 M8 MEMORY KIT FOR DL 36064 KTH

25| 68461 2048 MB MEMORY KIT FOR DL360G4 KTH

2 93305 26048 MB PCL00MHZ ADV KCC SORAM DIMM MEMORY
137537 3700 SERIES 2-SLOT CISCO 3725

- ] TR




1. Preencher a coluna Chave com a série e o número concatenados no formato: “4-564” formando assim uma chave composta;

2. Utilizando a chave composta preencher as colunas Loja Saída, Destino e Valor Unitário.

[image: image11.png]A B | c | D
1 |SERIE NUMERO  TIPO OoPERACAD Chave
2| 4 564 ICMS 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
3| 1 4376 1CMS s/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
4| 1 20801CMS s/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
5| 4 597715 Canc. loms s/ Devolugbes de Compras | NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC,EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
6| 2 20801CMS s/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
7| 4 11841cMss/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
8| 3 777 1M s/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
9| 3 1315 IcMs 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
0| 4 595 ICMS 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
11| 3 2732 1cMs s/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
| 4 969 ICMS 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV) C/ ST
13| 3 1317 1cMs s/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
14| 3 3027 1cMs 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
15| 1 16588 IcMs 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
16| 4 1083 IcMs 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
17| 4 14841055/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV) C/ ST
18 1 629 1M 5/ Devolucoes de Clientes N. F. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
1 4 896 ICMS 5/ Outras Entradas RETORNO CONSERTO - NF SALFER.
20| 1 21355 IcMS 5/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
a1 341 1CMs 5/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
2| s 788 1CMs s/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
I 788 1CMs s/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
2| 1 11CMS 5/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
5| 1 2 1CMS 5/ Outras Entradas RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
26| 1 15100 IcMs 5/ Devolucoes de Clientes N. . DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
7 4 570 ICMs 5/ Outras Entradas AQUISICAO MERCADORIAS DE TERCEIROS C/ ST

W 4 9] Dados < Auiar 7Pan3 7¥3 il





8. FÓRMULAS DE TEXTO

Exercício 1

· Criar conforme abaixo as colunas da planilha de C2 á E7;

· Utilizar na coluna resultado as fórmulas da coluna D, passando os devidos parâmetros para obter o resultado.
Exercício 2
· Copiar a planilha das colunas C9 á E14 ;

· Na coluna D utilizar a fórmula REPT e NÚM.CARACT para configurar a loja;

· Na coluna E exibir conforme o resultado obtido na coluna D utilizando concatenação com a palavra “LOJA “.
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TEXTO FORMULA RESULTADO
MARCOS RIEPER [EXT.TEXTO RIE
[MARCOS RIEPER |DIREITA RIEPER
MARCOS RIEPER [ESQUERDA MARCOS|
MARCOS RIEPER |NUM.CARACT 13|
MARCOS RIEPER [CONCATENAR | 12MARCOSRIEPERRIE
CODIGO ‘CONFIGURADA LoIA
3 003 LoJA 003
4 004 LoJA 004
45| 045 L0JA 045
10] 010 L0JA 010
130] 130 LoJA 130





9. FÓRMULAS ENCADEADAS

· Criar uma planilha conforme abaixo, sendo que na coluna, sendo que:

· “SC sem desconto” – utilizando as fórmulas Se e E trazer o valor da coluna D se os dados cumprirem o determinado no cabeçalho;
· “PR ou com desconto” – utilizando as fórmulas Se e OU trazer o valor da coluna D se os dados cumprirem o determinado no cabeçalho.
[image: image13.png]A B C D E F
1|_Data_|loja[Estado| Valor _|Desconto| sCsem Desconto | PR ou com Desconto
2 | 1/3/2010] 3[sc R$ 20.000,00 |  0,00%| RS 20.000,00 | RS -
3 | 2/3/2010| 41|sC RS 30.000,00 2,00%| RS - [RS 30.000,00
4 | 3/3/2010] 4s[pr R$ 50.000,00 | 3,00%| RS - |RS 50.000,00
5 | 4/3/2010] sslpr RS 70.000,00 | 12,00%| RS - |RS '70.000,00
6 | 5/3/2010] 112[sC RS 80.000,00 |  0,00%| RS 80.000,00 | RS -
7 | 6/3/2010] 3[sc R$ 20.000,00 |  0,00%| RS 20.000,00 | RS -
8 | 7/3/2010 a1[sc RS 30.000,00 | 2,00%| RS - |rs 30.000,00
9 | 8/3/2010] 4s[pR R$ 50.000,00 | 3,00%| RS - |RS 50.000,00
10 9/3/2010] 89lPR RS 70.000,00 | 12,00%| RS - |RS '70.000,00
11 10/3/2010] 112[sC RS 80.000,00 |  0,00%| RS 80.000,00 | RS -
12 11/3/2010] 3[sc R$ 20.000,00 |  0,00%| RS 20.000,00 | RS -
13 12/3/2010| 41|sC RS 30.000,00 2,00%| RS - [RS 30.000,00
14 13/3/2010] 45|PR R$ 50.000,00 | 3,00%| RS - |RS 50.000,00
15 14/3/2010] 89|PR RS 70.000,00 | 12,00%| RS - |RS '70.000,00
16 15/3/2010] 112[sC RS 80.000,00 |  0,00%| RS 80.000,00 | RS -
17 16/3/2010] _3[sc R$ 20.000,00 |  0,00%| RS 20.000,00 | RS -
18 17/3/2010| 41|sC RS 30.000,00 2,00%| RS - [RS 30.000,00
13 18/3/2010] 45|PR R$ 50.000,00 | 3,00%| RS - |RS 50.000,00
20 19/3/2010| 89[PR RS 70.000,00 | 12,00%| RS - |RS '70.000,00
21 20/3/2010[ 112[sC RS 80.000,00 |  0,00%| RS 80.000,00 | RS -





10. TABELAS DINÂMICAS

1. Criar uma tabela dinâmica utilizando os dados abaixo;

· Rótulo de Linha = Vendedor;

· Valores=Soma do Valor Comissão.
[image: image14.png]Valor com | Percentual
Data Pedido Veiculo Vendedor Valor Desconto| desconto | Comissao__|Valor Comissaol
22110/2008] T23|GOL GIT U RS 5.000.00 | 2.00%] _ 14.700.00 2.00%| Rs___300.00
2271072008 124|PEUGEQUT 206 |FABIANO RS 18.800.00 |_10.00%| _16.920.00 1.00%| RS ___188.00
2371072008 125[IONZA. [RONALDO RS 3.400.00 | 0.00%| __3.400.00 3.00%| RS ___102.00
2471072008 126|PARATI CRISTIANA RS 7500.00 | 4.50%| __7.162.60 2.00%| Rs ___150.00
2571072008 27| ZAFIRA CRISTIANA RS 35.000.00 | 6.50%| 32.725.00 1.00%| R5 ___350.00
2671072008 128[510 LU RS 40.000.00 | 7.00%| _37.200.00 1.00%| R5 ___400.00
277107200 129]GOL GIT FABIANO RS 5.000.00 |_12.00%| _13.200.00 1.00%| Rs ___150.00
28710/2008 130|PEUGEQUT 206 [FABIANO RS 18.800.00 | 3.00%| _18.236.00 2.00%|Rs __376.00
2571072008 31| MIONZA [RONALDO RS 3400.00 | 4.00%| _ 3.264.00 2.00%| Rs 68.00
3071072003 132|PARATI [RONALDO RS 7500.00 | 7.00%| __6.975.00 1.00% RS 75.00
3171012003 133|ZAFIRA LUz RS 35.000.00 | 8.00%| 32.200.00 1.00%| RS 350.00
11/2008] 134[510 FABIANO RS 40.000.00 |_15.00%| _34.000.00 1.00%| R5 __400.00
27117200 135]GOL GIT [RONALDO RS 5.000.00 | 2.00%| _14.700.00 2.00%| Rs___300.00
3711/2008] 136|PEUGEQUT 206 |CRISTIANA RS 16.800.00 | 0.00%| _16.800.00 3.00%| RS ___564.00
47117200 37| MIONZA CRISTIANA RS 3400.00 | _1.00%| _ 3.366.00 2.00%| Rs 55.00
5/11/2003] 138|PARATI LU RS 7500.00 | 3.00%| __7.275.00 2.00%|Rs___150.00
6/11/2003] 139|ZAFIRA FABIANO RS 35.000.00 | 4.00%| _33.600.00 2.00%|Rs___700.00
7711/2003] 40[510 FABIANO RS 40.000.00 | _7.60%| _37.000.00 1.00%| R5 ___400.00
8/11/2003] 41|GOL GIT [RONALDO RS 75.000.00 | 8.00%| _13.800.00 1.00%| Rs ___150.00
9/11/2003] 142|PEUGEQUT 206 [RONALDO RS 18.800.00 |_10.00%| _16.920.00 1.00%| RS 188.00
07112003 43| MIONZA LUz RS 3400.00 | 2.00%| _ 3.332.00 2.00%| Rs 65.00
1711/2003] 143 |PARATI FABIANO RS 7500.00 | 4.00%| __7.200.00 2.00%|Rs___150.00
127112003 45| ZAFIRA [RONALDO RS 35.000.00 | 5.00%| _33.250.00 2.00%|Rs___700.00
13/11/2008 126[510 CRISTIANA RS 40000.00 | 11.00%] 35 600.00 T.00%| RS 400.00





2. Criar uma tabela dinâmica utilizando os dados abaixo;

· Rótulo de Linha = Classe;

· Rótulo de Coluna=Loja Saída;

· Valores=Soma do Valor Item Líquido

[image: image15.png]D

1
2| a 564 ICMs 5/ Devolucoes de Clientes
3| 4 564 1M 5/ Devolucoes de Clientes
4| 4 564 1M 5/ Devolucoes de Clientes
S| 1 4375 icMs s/ Outras Entradas
6 1 2080 icMs s/ Outras Entradas
7| & 597715 canc. lems s/ Devolugdes de Compras
8| & 597715 canc. lems s/ Devolugdes de Compras
9| & 597715 canc. lems s/ Devolugbes de Compras
10| & 597715 Canc. lems s/ Devolugdes de Compras
11| & 597715 canc. lems s/ Devolugdes de Compras
12| 4 597715 Canc. lcms s/ Devolugdes de Compras
13 2 2080 icMs s/ Outras Entradas
14| 4 1184 1CMs s/ Devolucoes de Clientes
5| 3 777 1cMS 5/ Devolucoes de Clientes
5 3 777 1cMS 5/ Devolucoes de Clientes
7| s 777 1cMS 5/ Devolucoes de Clientes
15| 3 777 1cMS 5/ Devolucoes de Clientes
19| 3 1315 1cMs s/ Devolucoes de Clientes
0| 4 595 1M 5/ Devolucoes de Clientes
21| 3 27321cMs s/ Devolucoes de Clientes
22| 3 27321cMs s/ Devolucoes de Clientes
I 969 1M 5/ Devolucoes de Clientes
% 4 969 1M 5/ Devolucoes de Clientes
25| 3 1317 1cMs s/ Devolucoes de Clientes
26| 3 1317 1cMs s/ Devolucoes de Clientes

3 3027 1cMs 5/ Devolucoes de Clientes

4 <> M| Dados  Tabela Dindmica _ ¥J

OPERACAD
N. F. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
N. F. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
N. F. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR

NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST
NF DE DEVOLUCAO DE COMPRA P/COMERC.EM OPERACAO C/MERC.SUJEITA AO REGIME DE ST

RETORNO DE CONSERTO - NF FORNECEDOR
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV) C/ ST
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)

. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)

. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)

. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)

. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV) ¢/ ST
. DE DEVOLUCAO E MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV) ¢/ ST
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)
. DE DEVOLUCAO € MERCADORIA PELOS CLIENTES (EDV)

0

2z2z22222(2(2(2(2|2|2|2





11. VALIDAÇÃO
· Criar uma planilha conforme os abaixo, sendo:
· Na coluna A somente deverão poder ser digitadas datas entre os valores das células K3 e K4;

· Na coluna C somente poderão ser selecionados dados da lista de J2 á J17.
[image: image16.png]oA | s e ] Lol x
1| Data Valor  Vendedor Vendedor Data
2| 1/3/2010  2.000,00 Carlos Luis 1/3/2010
3| 2/3/2010  3.000,00 Jodo Carlos 31/3/2010
4| 3/3/2010  5.000,00 Jodo

5 4/3/2010  2.000,00 [ - Maria

6| 5/3/2010  2.000,00 | 3050 Marta

7 6/3/2010  3.000,00 |3

8| 7/3/2000  5.000,00

5| 8/3/2000  2.000,00

10| 9/3/200  2.000,00

11]10/3/2010  3.000,00

12[11/3/200  5.000,00

13[12/3/2000  2.000,00

14[13/3/200  2.000,00

15]14/3/2000  3.000,00

16/15/3/2010  5.000,00

17 16/3/2010  2.000,00





12. SEERROS

1. Utilizando a fórmula SEERROS preencher a coluna D dividindo o valor total pela quantidade.
[image: image17.png]A B c D
1 Produto|Qtde.| Valor Total | valor Unitari
2 eoar 1| so000

3 1203 o 200,00

a| 100 3 300,00

s [ 3980 4 100,00

6 1s4] o 900,00

7 [ 12084 o -

s 23] 500,00

o wal 7 600,00

10| 2314] 8| 800,00

1| 141 10| 100,00





14.  GRÁFICOS

1. Criar um gráfico conforme o exemplo abaixo.
[image: image18.png]]
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16. FORMATAÇÃO CONDICIONAL

2. Criar uma planilha conforme os abaixo, alterando as cores conforme a classificação da linha.

[image: image19.png]A

Agrupador

B

‘Soma Fornecedor Antigo

9

‘Soma Fornecedor Novo

D

Diferenca

E
Representatividade
na venda total

15
16

Celular
Moveis

Lavadora Automatica
Micro computador

Troca Garantida
Refrigerador 2 portas

TV 25'335' sem DVD
Forno Microondas

ovD

Mini system

‘Auto Radio (CD)
Impressora Jato Tinta
Lavadora Semi automatica
Fogdo 4 bocas

17 |Camera Digital

18
19
20
21
2
2
2
2
2
27

TV 14 sem DVD
V21328 sem DVD

Rédio Gravador
Refrigerador 1 porta
Notebaok

DVD 18/30 Meses

Telefone S/ fio

MC System 18/30 Meses
Rédio Gravador 18/30 Meses
Freezer

1.014.398,00 |
204.870,30 |
156.267,08
106.733,01 |
104.085,08 |
91.043,76
64.952,24 |
5223675
47.385,64 |
32.240,16 |
31.480,67 |
28.936,41 |
28.273,84 |
233492
14.884,20 |
14.041,79 |
14.393,05
1149924 |
10.472,58 |
892326 |
89166 |
857850 |
£297,10 |
7.047,82 |
6.48548 |

783.373,10
187.529,29
306.279,59
50.669,05
92231,20
198.994,27
108.892,71
70.676,06
43157,04
46.354,36
5249617
60.204,55
79.124,10
28.478,02
29.400,12
11.739,56
14.170,91
1127104
24.029,16
20.397,66
8.076,40
9.765,00
13.614,77
7.117,57
12.188,53

22,77%
-8,46%
96,00%

28,42%

11,29%

118,56%
67,65%
35,30%
8,92%
43,78%
66,76%

108,06%

179,79%
27,50%
98,06%

18,71%
1,54%
-1,98%

129,45%

128,59%
9,43%
13,83%
64,09%
247%

47,27%)
5,55%
7,28%
2,97%
4,85%
4,28%
3,03%
243%
2,21%
1,50%
147%
135%
132%
1,08%
0,69%
0,67%
0,67%
0,54%
0,49%
0,42%
0,42%
0,40%
0,29%
0,35%
0,30%





2. Criar uma planilha conforme os abaixo, alterando as cores conforme o valor na representatividade da venda total.

[image: image20.png]A

Agrupador

9

‘Soma Fornecedor Novo

D

Diferenca

E

Representatividade

navenda total

Celular
Moveis
Lavadora Automatica
Micro computador
Troca Garantida
Refrigerador 2 portas

9 |Tv29'335'semDVD.

10 Forno Microondas
11/0vD

12 Mini system
13 |Auto Radio (CD)

14 Impressora Jato Tinta

15 Lavadora Semi automatica
16 Fogho 4 bocas

17  Camera Digital

18TV 14'sem DVD

19TV 21" 28 sem DVD

20 Radio Gravador,

21 [Refrigerador 1 porta

22 Notebook

23 [DVD 18/30 Meses

24 Telefone S/ fio

25 MC System 18/30 Meses
26 Radio Gravador 18/30 Meses
27 |Freezer

1.014.398,00 |
204.870,30 |
156.267,08
106.733,01 |
104.085,08 |
91.043,76
64.952,24 |
5223675
47.385,64 |
32.240,16 |
31.480,67 |
28.936,41 |
28.273,84 |
233492
14.884,20 |
14.041,79 |
14.393,05
1149924 |
10.472,58 |
892326 |
89166 |
857850 |
£297,10 |
7.047,82 |
6.48548 |

783.373,10
187.529,29
306.279,59
50.669,05
92231,20
198.994,27
108.892,71
70.676,06
43157,04
46.354,36
5249617
60.204,55
79.124,10
28.478,02
29.400,12
11.739,56
14.170,91
1127104
24.029,16
20.397,66
8.076,40
9.765,00
13.614,77
7.117,57
12.188,53

-22,77% 27,07%

-8,46%
96,00% I
-24,42% %
-11,39% 8
118,56%
67,65% 3
35,30% 1
-8,92% 8
43,78% 8
66,76%1
108,06% &
179,79% &
27,50%3
98,06% 1
-18,71%3
1,54%
-1,98%
129,45% §
128,59% §
-9,43% 1
13,83%3
64,09%31
-4,43%3
87,94%1

5,55%
7,28%
2,97%
4,85%
4,28%
3,03%
243%
2,21%
1,50%
147%
135%
132%
1,08%
0,69%
0,67%
0,67%
0,54%
0,49%
0,42%
0,42%
0,40%
0,29%
0,35%
0,30%
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